
ENTIDADES DE GARANTIA DE CREDITO
Pablo Pereyra



Agenda

- Sociedades de Garantía Reciproca

- Garantías sindicadas

- Aspectos tributarios del sistema de garantías

- Análisis de información, legalidad y solidez de las garantías y avales ofrecidos.

- Contragarantías, opciones y seguimiento.

- Costos. Tiempos y procesos involucrados en la gestión de garantías.

- Experiencia internacional del sistema.

- Fondo de garantía públicos. Estructura y composición de los fondos actuales.

- Regulación específica BCRA, apalancamiento, inversiones.

- Requisitos para trabajar con Pymes.
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Sociedades de Garantía Recíproca



Marco Normativo y Solidez del Sistema
La Ley 24.467 tiene por objeto facilitar el acceso a operaciones de financiamiento tanto a Productores como a las Micro,
Pequeñas y Medianas Empresas (MiPyMEs) a través del otorgamiento de garantías a sus socios partícipes, mediante la
celebración de contratos de garantía recíproca.

Normas y disposiciones dictadas por la autoridad de aplicación generan un entorno positivo de las garantías. Régimen de
información que facilita la transparencia.

El contrato de garantía recíproca tiene por objeto asegurar el cumplimiento de prestaciones dinerarias u otras prestaciones
susceptibles de apreciación dineraria asumidas por el Socio Partícipe para el desarrollo de su actividad económica u objeto
social (art. 69), asumiendo la SGR ante el acreedor beneficiario una responsabilidad solidaria por el monto de las garantías
otorgadas con el deudor principal que afianza, sin derecho a los beneficios de división y excusión de bienes (art. 73).

Los avales emitidos por las SGR mejoran y potencian el acceso al financiamiento para las Pymes, al mismo tiempo que
generan seguridad a los actores que monetizan las operaciones puesto que son garantes de todas aquellas operaciones
celebradas por las Pymes.



Marco Normativo y Solidez del Sistema

Las garantías otorgadas por las SGR son robustas y otorgan así seguridad al acreedor, destacándose como las más propicias
frente a otro tipo de garantías, dado que el sistema está diseñado para que cada una se las sociedades habilitadas cuenten
con un fondo de riesgo conformado por los aportes que realizan los socios protectores para respaldar el cumplimiento de
las obligaciones por ellas asumidas. De este modo, ante el incumplimiento de la Pyme tomadora del crédito la SGR responde
a primer requerimiento honrando la obligación afianzada.

Las SGR están sujetas a un estricto régimen informativo, tanto frente a la Autoridad de Aplicación, como ante el BCRA. La
información del Sistema resulta de público acceso a fin de otorgar transparencia al sistema y la seguridad jurídica necesaria
para que Bancos, Mercado de Capitales y otros actores financieros descansen en este tipo de garantías.

La Autoridad de Aplicación establece las exigencias de la liquidez y solvencia que debe mantener el Fondo de Riesgo, para
mitigar riesgos de liquidez al momento de hacer frente a posibles incumplimientos de los socios partícipes.

Respecto de las normas provenientes del B.C.R.A., la entidad puede otorgar el estatus de garantías autoliquidables. Así lo
estableció la comunicación “A” 3141 que incorporó a las Garantías otorgadas por sociedades de garantía recíproca inscriptas
en el registro habilitado por B.C.R.A. siempre que efectivicen los créditos no cancelados dentro de los 30 días corridos de su
vencimiento .



Marco Normativo y Solidez del Sistema -
La inscripción en el BCRA posibilita a una SGR a ser considerada como garantía preferida A (autoliquidable) pero se debe
cumplir un estricto marco normativo:

• Régimen Informativo

• Régimen de Inversiones

• Limites por PYME

• Central de deudores

La Comisión Nacional de Valores (CNV) también estable un régimen informativo a fin de darle mayor transparencia al sistema
de SGRs y Fondos Provinciales.

Todas las entidades cuentan con una calificadora de riesgo a fin de facilitar información a los inversores.



Marco Normativo actual

• DESGRAVACION IMPOSITIVA
Se pasa de un 130% de GDU (grado de utilización – stock de operaciones por el valor ponderado de cada 
tipo de garantía) durante los 2 años de aporte a un 260% de GDU.
El aumento pasa gradualmente del 130% actual, a 200% durante el segundo semestre 2024 y a partir del 
01/01/25 pasa a 260%.

• AUMENTOS “DE ACTUALIZACION” SEMIAUTOMATICOS POR VARACIÓN DE PRECIO UVA DEL TRIMESTRE
4 por año, según los trimestres:
• 1/2 al 30/4
• 1/5 al 31/7
• 1/8 al 31/10
• 1/11 al 31/1



Marco Normativo actual

• REQUISITOS

1) Integrar el 95% del FDR autorizado

2) No tener pendientes con Sepyme

3) Alcanzar ALGUNA de estas opciones
a. GDU 3 meses 260%
b. GDU 6 meses 230% (hasta dic24) y 260% desde 2025

4) Solvencia “Bruta” 2,7

5) 1 pyme vigente cada 18.200 UVAs integradas al FDR (valor UVA vigente al día anterior al inicio de cada uno de los 
trimestres. Se toman pymes vigentes las mayores a 539 UVA al 31/12 del año anterior al aval.



Sociedades de Garantía Recíproca
Las SGR se integran por:
Las MIPyMES a las que avalan que se denominan SOCIOS PARTÍCIPES o TERCEROS y las personas humanas o 
jurídicas (nacionales, extrajeras, públicas o privadas) que aportan capital a la SGR y al Fondo de Riesgo y que se 
denominan SOCIOS PROTECTORES.

El Fondo de Riesgo de una SGR, garantiza el cumplimiento de las obligaciones asumidas por las MiPymes con las 
entidades financieras, comerciales y/o mercado de capitales y es SOLO utilizado con ese fin.
A su vez, el Fondo de Riesgo se invierte en el mercado local, de acuerdo con los límites y previsiones normativas de 
la Autoridad de Control del Sistema de Garantías, por ejemplo en: depósitos en plazo fijo, títulos públicos, letras del 
tesoro, ON, títulos valores, Fondos Comunes de Inversión. El rendimiento obtenido por las inversiones del Fondo de 
Riesgo es pagado periódicamente a los SOCIOS PROTECTORES.
Con el fin que no exista preferencias hacia determinados SOCIOS PARTÍCIPES la ley ha previsto que la SGR o el Fondo 
de Garantía Publico no podrá asignar a un mismo socio garantías por un valor que supere el 5% de su Fondo de 
Riesgo.



Sociedades de Garantía Recíproca – Tipos de Avales
A). Garantías Financieras:

a) Financiaciones otorgadas por Bancos y/o Entidades Financieras de la Ley 21.256

b) Financiaciones otorgadas o donde se haya involucrado una Fintech.

c) Organismos Internacionales

d) Públicas Organismos Públicos o Fondos de fomento

e) Cheques de Pago Diferido

f) Facturas de Crédito Electrónica

g) Fideicomisos Financieros

h) Obligaciones Negociables

i) Valores de Corto Plazo

j) Mercados de Futuros y Opciones

k) Leasing

l) Pagaré Bursátil



Sociedades de Garantía Recíproca – Tipos de Avales (cont.)

B) Garantías Comerciales:

Son aquellas garantías otorgadas para garantizar operaciones de compraventa y/o locación de bienes o servicios que 
involucren el financiamiento de un Socio Partícipe o Tercero y que no se encuentren incluidas en los puntos anteriores. 
Estas se clasifican en:

a) Tipo I: Garantías cuyos beneficiarios o aceptantes no sean Socios Protectores.

b) Tipo II: Garantías cuyos beneficiarios o aceptantes sean Socios Protectores.

C) Garantías Técnicas

Son aquellas otorgadas para garantizar operaciones que involucren garantías de cumplimiento de obligaciones de hacer, 
para ser presentadas en licitaciones públicas y/o ante a organismos públicos u organismos internacionales.

D) ON PYME

Garantías otorgadas en relación a Obligaciones Negociables emitidas por Medianas Empresas de ambos tramos, en el 
marco del “RÉGIMEN PYME CNV GARANTIZADA” establecido por la Resolución General N° 696 de fecha 15 de junio de 
2017 de la CNV.



Garantías Sindicadas

- Operaciones coavaladas: Son aquellas operaciones donde varias Sociedades de Garantía Recíproca 
intervienen individualmente con el objetivo de analizar un sujeto de crédito.

- Operaciones Sindicadas:
Una iniciativa de CASFOG que tiene por objetivo otorgar un mando a una Sociedad de Garantía Recíproca a      

fin de facilitar el acceso al crédito de varios sujetos de crédito. Centralizar comunicación y facilitar el canal 
comercial con las PYMEs.

• Características
• Mandato
• Legajo
• Análisis de Riesgo
• Contragarantía
• Comisión
• Acreedor de la garantía



Procesos involucrados a la gestión de garantías
- 01.
La MIPyME se acerca a la SGR con la documentación requerida:
Certificado Pyme expedido a través de la Página de la AFIP, documentación societaria, balances, reseña del proyecto o 
necesidad especifica, ventas actualizadas, referencias comerciales y bancarias , garantías ofrecidas, etc.

- 02
La SGR realiza la evaluación crediticia correspondiente.
(verfica su condición Pyme)

- 03.
La SGR informa los límites de créditos otorgados para los distintos instrumentos de acuerdo
a lo solicitado.

- 04.
Se constituyen las contragarantías ofrecidas, pudiendo ser Hipotecas, Prendas, Fideicomisos en garantia, Cesión de 
contratos, Cesión de facturas, Warrants, Avales personales, otras.

- 05.
La MIPyME se convierte en «cliente” de la SGR y obtiene un AVAL.



Condición PYME

Condiciones para ser MIPyME
Según el nivel de ventas totales anuales en pesos netas de IVA, Impuestos Internos y deducidos hasta el 75% de las exportaciones.
Resolución 30/2024



Contragarantías

Las SGR pueden optar por solicitar una contragarantía al Socio Partícipe en respaldo a la garantía brindada por ellas.

En caso de que la MiPyme no afronte las obligaciones contraídas, la SGR tendrá que hacerlo en lugar de ella, y luego podrá ejecutar la
contragarantía.

No están taxativamente establecidas y podrán utilizarse todas aquellas que la SGR considere adecuadas a su política de riesgo.



Contragarantías

FIANZA PERSONAL: Garantía Personal ptorgada por la Pyme, sus accionistas y/o terceros que garanticen con su patrimonio el cumplimiento
de la obligación principal, hasta la suma que se determine con más intereses y eventuales accesorios o costas de la ejecución.

PRENDA: Garantía Real sobre bienes muebles, mercadería, títulos, criptomonedas, bonos, y/o cualquier otro bien que la empresa ofrezca y la
SGR acepte. Este tipo de contragarantías suelen ser más precisas y eficientes, muchas de ellas poseen la ventaja de ser autoliquidables.

HIPOTECA: Garantía real por excelencia, sobre un inmueble de propiedad de la empresa y/o de un tercero hipotecante. Puede ser abierta y
constituirse a efectos de garantizar operaciones de garantía recíproca futuras e indeterminadas. Otorga la ventaja de ser un crédito
privilegiado en el caso de tener que hacerlo valer ante la presentación en concurso preventivo de la empresa.

CESION DE FACTURAS: A través de la cesión del flujo de facturación la Pyme puede acceder a avales otorgados por SGR siempre que
previamente se determine el carácter de ese flujo en cuanto a su fortaleza y calidad.

FIDEICOMISOS DE GARANTÍA: Es una contragarantía versátil que tiene la ventaja de ser autoliquidable y constituirse con los bienes que la
Pyme desee o de aquellos que disponga, ya sean créditos, inmuebles, mercadería, etc.



Experiencia Internacional del Sistema
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Contragarantías



Experiencia Internacional del Sistema
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Experiencia Internacional del Sistema



Fondos de Garantía Provinciales
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Fondos de Garantía Provinciales



Fondos de Garantía Provinciales
- No tienen desgravación impositiva.

- Actúan solo en su jurisdicción.

- No se les exige que las PYMEs tengan certificado PYME

- Reciben aportes del estado provincial, cámaras o asociaciones.

- No están sujetas al régimen informativo SEPYME, si a BCRA t CNV



Pablo Pereyra
https://www.linkedin.com/in/ppereyra/
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